
Kaltada

Онлайн-магазин с
доставкой продуктов за
15 минут



ПАНДЕМИЯ СТАЛА ПРИЧИНОЙ
ВЗРЫВНОГО РОСТА СФЕРЫ ДОСТАВКИ

Рост сервисов доставки продуктов в 2 раза

год к году на фоне пандемии

Рынок доставки продуктов больше, чем

рынок доставки еды и опережает его по

росту. Самокат - оборот за 9 мес 2021 -

₽23,5 млрд, Delivery Club - ₽10,8 млрд

Наиболее быстрорастущим сегментом онлайн-

ритейла являются сервисы экспресс-доставки

(до 60-ти минут)



Сервисы экспресс-доставки стремительно растут по всему миру, но нацелены на
страны с высоким доходом населения.

goPuff
оценка: $15 млрд
привлекли: $1
млрд

Fridge no More
возраст: 1 год
привлекли: $15,4
млн

Самокат
возраст: 4 года
>700 магазинов
22 города
проникновение 35%

Яндекс.Лавка
возраст: 2 года
>200 магазинов

Getir
6 лет
оценка: $7,5 млрд

Gorillas
1 год
оценка: $2 млрд

Flink
8 месяцев
оценка: $1 млрд

Dija
9 месяцев
привлекли: $20 млн

Weezy
<1 года
привлекли: $20 млн



Бедных больше, чем богатых. 60% их трат - на продукты.

Лат Ам - 661млн
Африка - 1216млн человек

TAM
$1,08T

SAM
$8,4B

SOM
$5B

Рынок продуктового ритейла
Латинской Америки и 4 стран Африки

Рынок онлайн продуктового ритейла

Реально достижимый объём рынка



Рынок. Конкуренты

На текущий день рынок экспресс доставки в данных странах только зарождается. Рынок
не консолидирован.

Крупнейший игрок в Латинской Америке - Jokr/Daki, в Африке - Appetito

бесплатная доставка
отсутствие минимального чека
ценообразование на уровне магазинов у дома

Большинство игроков на рынке не имеют отличий, кроме Jokr, который
позиционируется как магазин с товарами локальных производителей
Основные УТП:



Рынок. Конкуренты



Рынок. Конкуренты



Рынок. Конкуренты



Рынок. Конкуренты. Эталонные метрики

Частотность покупок в месяц - 8 раз
Средний чек - 600р или 9$
Стоимость клиента - 600р
Уровень проникновения - 30% от домохозяйств в районе доставки
Наценка - 27%
Маржинальность - 8%



Рынок. Конкуренты. Ключевые отличия

Наша фокусировка:

Прямые контракты с производителями
Внедрение СТМ
Внедрение платных позиций в поиске и рекомендациях
Фокусировка на оффлайн и партизанском маркетинге

Модель франшизы обеспечит быстрый рост присутствия даркторов с
учетом менталитета и локальных особенностей



Что сделано на данный момент

09/21   10/21   11/21   12/21   01/22   02/22  03/22   04/22   05/22 

Этап 1:
Подтверждение
концепции

Этап 2: Эталонные
метрики

Этап 3:
Масштабирование

Открыли первый склад
Разработали приложение и
привлекли >600 пользователей
Получены первые продажи
Достижение плановых метрик
Поиск связей на международных
рынках

Открытие 36 складов в РК
Нахождение масштабируемых
дешевых каналов продаж
Приход к эталонным значениям
среднего чека и частоты покупок
Запуск собственной торговой марки

Поиск партнеров и Франчайзи на
зарубежных рынках
Выход на международный рынок

Сегодня



Рынок Казахстана. Конкуренты
Конкурент Описание Наше преимущество

Оффлайн магазины у
дома

Главный источник наших будущих
клиентов. Занимают 41% ритейла,
больше, чем супер и гипермаркеты

Те же продукты по той же
цене, но доставим мгновенно
и бесплатно

Сервисы
доставки еды

Предлагают доставку продуктов с
ближайших магазинов

Ассортимент больше в 4-5 раз
Мгновенная доставка
Нет минимального чека и платной
доставки

Онлайн-
супермаркеты

Планируемые заранее покупки с
большим ассортиментом

Импульсные покупки
Нет минимального чека и
бесплатная мгновенная доставка



ИЛЬЯС

БАТПЕНОВ

CEO

КОМАНДА

Основал стартап с
оценкой в $1МЛН

АЛИБЕК

САНСЫЗБАЕВ

СТО

Был 4-ым человеком в
американском стартапе

с оценкой в $40МЛН

ОЛЖАС

ТАМАБАЕВ

НАСТАВНИК

Со-основатель проекта
Рядом по доставке

продуктов за 15 минут в
который собирались
инвестировать $15-

20МЛН



Запрос в экспертной поддержке выхода на
международный рынок

Предлагаем долю казахстанского проекта + международного 


Казахстан:
- Дивиденды
- Продажа доли при следующих                           
раундах
- Exit при продаже
Потенциальные покупатели: Банки,
Маркетплейсы, Дистрибьюторы и
гиганты-ритейла

Мир:
- Exit при оценке в >$1млрд
(%7000 на вложенные инвестиции)



Я твердо намерен построить компанию с оценкой
в $1МЛРД, выйдя на международный рынок.

Текущее время, рынок и тенденции дают
возможность для этого. 



Батпенов Ильяс




Telegram

@bkmzc

Whatsapp

8(701)518-8110


