
TelemedProfi�
��а�форма  ��я обучен�я

�раче� �ра���чес��м

на���ам ор�ан��а��� �

�ро�е�ен�я эффе����н�х

он�а�н-�р�емо�



Описание�проекта
Прое�� TelemedProfi, �омо�ае� ру�о�о���е�ям

���н�� � �е�еме����нс��х ��а�форм ре�а��

�роб�ем� �р���ечен�я � у�ер�ан�я �а��ен�о�

� �е�еме����не �р� �омо�� �не�рен�я

��с�ан��онно�о обучен�я �раче� �ра���чес��м

на���ам ор�ан��а��� � �ро�е�ен�я

эффе����н�х он�а�н-�р�емо�

 (с о�рабо��о� на���о� с �омо��� ��а�о�о��х

ау��о � ���ео-�рена�еро�).



Проблема

�ПР ���н��

�ПР �е�еме����нс��х ��а�форм

�ПР с�рахо��х �ом�ан��

 �оро�ое �ро����ен�е ��я �р���ечен�я

�а��ен�а - 2-4 ��с. руб. �а 1 �а��ен�а

н���ое �ачес��о �онсу���а��� ��-�а о�су�с���я

на���о� �ро�е�ен�я он�а�н-�р�емо� у �раче�: 

с�рах у �раче� нару���� �а�он

Се�мен�� ЦА: 

Бо��:

       1) �ехн�чес��е ас�е��� � �оммун��а��онн�е 

       2) о�су�с���е у�о��е��ореннос�� �а��ен�о�

       � н���ая �он�ерс�я �о��орн�х �����о� (78% 

    �а��ен�о� не обра�а��ся �о��орно �а он�а�н-

�онсу���а��е�)



Рынок

Количество�потенциальных
пользователей

69 ��с. час�н�х ���н�� � Росс�� (�о �анн�м

М�н��ра�а)

565 ��с. �раче�

1,4 м�н - ч�с�о сре�не�о ме����нс�о�о �

фарма�е���чес�о�о �ерсона�а

25 ��с. �с�хо�о�о� (�о �анн�м Росс�а�а)

Емкость�рынка�(по
прогнозам)

Се�мен� �ор�ора���но�о обучен�я - 3,2 м�р� руб.

Сре�н�� че� �о�. обучен�я �ерсона�а � ���н��е- 130

��сяч руб.

32% ор�ан��а��� ��ан�ру�� �н�ес��ро�а�� �

�о�.обучен�е �раче�



2�трлн
рублей

(TAM)

7�млрд�руб.
�о�.�роф.

обра�о�ан�е

(SAM)

0,6�млрд.руб.
(SOM)

�о�.обучен�е �раче�

(с�о�н�е �

у��ос�е��а����ро�анн�е

н���)

Объем�рынка�онлайн-образования�в�России
�(по�данным�"Исследование�издания�East-West
Digital�News,�«Нетологии�Групп»,�ФРИИ�и�других

компаний"

 



Решение

с�оя LMS с �с�роенн�м� расс���ам� (e-mail ) �

�н�е�ра��е� сер��са ��я он�а�н-�ранс�я���

��а�о�о��� ���ео-�рена�ер с э�емен�ам� VR

ча�-бо� � мессен��ер

Техно�о��чес�ая �нфрас�ру��ура �рое��а: 

В�чем�отличие�от�существующих�решений:

5 не�е��н�� �урс на �о�ором м� уч�м �раче�

�ра���чес��м на���ам �ро�е�ен�я он�а�н-�р�емо� с

�он�ерс�е� � �о��орн�е ������ бо�ее 50%



Премущества�образовательной�платформы
TelemedProfi:

�ре�о�а�а�е�� э�с�ер��-�ра�����, � �.ч. �арубе�н�е

э�с�ер��

�ра���чес��е �аня��я с �р�менен�ем ��а�о�о��х ау��о

� ���ео-�рена�еро� с э�емен�ам� VR , ана���ом �

ра�бором о��бо�, ре�ен�е с��уа��онн�х �а�ач

��с�ан��онное обучен�е, бе� о�р��а о� рабо��

�о�о��е а��ома����ро�анн�е �аб�он�

�о��ер��а � со�ро�о��ен�е уча��хся �рачам�-

нас�а�н��ам� � �ечен�е �се�о �урса



Примеры�кейсов�№1,�№2�(Пилотный
запуск)

Пос�е обучен�я 5 не�е�� �о 4 часа � не�е�� � со�ро�о��ен�я,

�рач� �о�ор�е о��а���а��с� �ро�о�я� м�н�мум 3

самос�оя�е��н�х �р�ёма.

За�рос на обучен�е о� ���н��� (осно�ная �роб�ема): �рач� не �на��

норма���� �о �е�еме����не, с�рах нару���� �а�он � ������ся

���ен���. Врач� о��а���а��ся �ес�� �р�ем он�а�н. 

Пос�е обучен�я 5 не�е�� �о 4 часа � не�е�� � со�ро�о��ен�я,

�рач� мо�у� �ро�о���� эффе����н�е, �����а���е �о�ер�е

�е�еме����нс��е �онсу���а��� на  ��а�форме. Ре�у���а� �ос�е

обучен�я: �а��ен�� обра�а��ся �о��орно � ре�омен�у��

�е�еме����нс�у� ��а�форму ро�с��енн��ам � �на�ом�м.

Те�еме����на �р�нос�� �р�б���.

За�рос на обучен�е о� �е�еме����нс�о� ��а�форм� (осно�ная

�роб�ема): П�а�форма "N" рассма�р��ае� �о����чен�е � с�ое� се�� 

 но��х ���н�� � �ра����у���х с�е��а��с�о� �не ���н���. И�у�

���н��� � с�е��а��с�о�, �о�о��х рабо�а�� с �е�еме����нс��м�

�онсу���а��ям�.



Кейс�3�(пилотный�запуск)

86%     уча��хся о�ен��� с�о� уро�ен� ��а�ен�я на���ам� он�а�н-�онсу����ро�ан�я �а� неу�о��е��ор��е��н��

92%     �ая���� ��со��� уро�ен� ��с�омфор�а, о���ечен�е на �ехн�чес��е ре�ен�я, сн��ен�е �ачес��а �р�ема

64%     �ая���� о нех�а��е на���о� ��я �ро�е�ен�я он�а�н-�онсу���а���

42,7%  у��ер��а��, ч�о не ���я� �ерс�е���� � �е�еме����не �о о�ончан�� �аран��на

73,5%  уча��хся о�ен��� с�о� на��� �ро�е�ен�я он�а�н-�онсу���а��� �а� сре�н��

22%     �а� ��со���

80%     уча��хся �ая���� о �о���ен�� уро�ня �омфор�а � сн��ен�� с�раха �р� �ро�е�ен�� он�а�н-�онсу���а���

38%     �ая���� о �о���ен�� на���о� он�а�н-�онсу����ро�ан�я

60,2%  уча��хся у���е�� �ерс�е����� ра�����я �е�еме����н� �ос�е сня��я �аран��нн�х о�ран�чен�� � � бу�у�ем

Пр�мер �� реа��но�о �с�о���о�ан�я �ро�у��а (Пра���чес��� �урс ��я �раче� "Ор�ан��а��я эффе����но�о он�а�н-

�р�ема � �е�еме����не", �ес�о��� �а�ус� �урса. Проф��� уча��хся: �рач� � �с�хо�о��, ��ну��енн�е �ере�ес��

�онсу���а��� � он�а�н-форма� � �ер�о� �ан�ем��, �о��чес��о уча��хся: 28 че�о�е�)

Ре�у���а�� �хо�но�о �ес��ро�ан�я: 

Ре�у���а�� �схо�я�е�о �ес��ро�ан�я:

И� 28 уча��хся, ���е���х на с�я��, 8 �о�нос��� �ере��� на он�а�н-�онсу����ро�ан�е, 12 �р�меня�� он�а�н-

�онсу���а��� � 6-7 с�учаях �� 10

 16 ��ан�ру�� �о��орно �о���а�� ��а��ф��а��� � на�ра��ен�� �е�еме����н�



Как�работает�продукт�

Пре�ос�а��яем �ос�у� � ��а�форме

(LMS) ��е уч�м �раче�, �о�ор�е бу�у�

�ро�о���� он�а�н-�р�ем�

Чему�учим

реа���о���а�� на �ра����е

�е�еме����нс�ое �онсу����ро�ан�е с

уче�ом �ерсон�ф���ро�анн�х

�о�ребнос�е� �а��ен�а, �еон�о�о���,

�ехн�чес��х �о�мо�нос�е�, ме�о����

�е�еме����нс�о�о обс�е�о�ан�я �а��ен�а.

Результат�обучения

Врач умее� �с�о���о�а�� ме�о�� � �ехн���

�е�еме����н�, ��ан�ро�а�� � у�еренно

�ро�о���� он�а�н-�р�ем, рас�е� �ачес��о

он�а�н-�р�емо�, у�е��ч��ае�ся �о��чес��о

�о��орн�х он�а�н-�р�емо� 



Коммерческие�условия/Бизнес-
модель

 Про�а�а �урсо� 

О��а�а �а обучен�е �рача (�он�ра�� с

���н��о�)- нес�о���о �ар�ан�о� �а�е�о�

обучен�я (о� 7600 р. �а обучен�е 1 �рача)



6. За�ус�

�рое��а

5.Про�а�а 

4. Форм�ро�ан�е КП �

ус�о��� с�е���

3.Пере�о�ор�

2.О��ра��а �ре�ен�а���

�ро�у��а. 

О��ра��а хо�о�но�о

��с�ма �о ба�е ���н��

1.

1 э�а�-  сбор ба�� �о�ен��а��н�х ���ен�о� �о се�мен�ам

2 э�а�- о��ра��а хо�о�но�о ��с�ма �о ба�е,  бе�

�ре��ар��е��но�о ��он�а, ��хо� на �ПР

3 э�а�- 1)�р� �а�н�ересо�аннос��- �о�о�ар��аемся о zoom-

�с�рече ��� �с�рече оф�а�н . О��ра��а �ре�ен�а���; 2) �р�

о�су�с���� �н�ереса- ��ясняем �р�ч�ну 

4 э�а�- �ро�е�ен�е �ере�о�оро� (zoom ��� оф�а�н),

�емонс�ра��я ре�ен�я на �с�рече. Ф��са��я �о�ребнос�е�

���ен�а.

5 э�а�- форм�ро�ан�е КП � ус�о��� с�е���

6 э�а�- �ро�а�а � �о���сан�е �о�о�ора

7 э�а�- �а�ус� �рое��а, ���о�нен�е ус�о��� �о�о�ора

Сре�нее �ремя �не�рен�я ре�ен�я: 5 не�е��

Сре�н�� че�-130 ��с.руб�е�

СAC -4900 р.

Воронка�продаж



Наши�клиенты

�ПР  ���н�� (��а�е���� ���н��, ��а�н�е �рач�,

��ре��ора �о ра������, �оммерчес��е

��ре��ора)

�ПР �е�еме����нс��х ��а�форм (���а, �е�у��е

�оммун��а��� с ���н��ам� � �рачам�; ���а,

�о�ор�е �ан�ма��ся �р���ечен�ем но��х ���н��

� �раче�)

�ПР � с�рахо��х �ом�ан�ях (���а,рабо�а���е со

с�рахо��м� �ро�у��ам� � н��е "Те�еме����на")

ЦА: 

Сре�н�� че� �о�о�н��е��но�о обучен�я

�ерсона�а - 130 ��сяч руб.



Конкуренты:
�ро�рамм� �осу�арс��енн�х

обра�о�а�е��н�х учре��ен��

(РУ�Н,tele-med.ai)

�ро�рамм� час�н�х обра�о�а�е��н�х

учре��ен�� (МУИР)

�ор�ора���н�е ун��ерс��е�� се�е��х

���н�� (МЕ�СИ)

самообра�о�ан�е (�еб�нар�,

с�а���,�нс�ру���� � �.�.)

�ро�рамм� обучен�я �о схо��м

с�е��а���а��ям (обучен�е

а�м�н�с�ра�оро� ���н��,

у�ра��я���х) ) (Skillmed)



Батракова�Алла
Founder, CEO

с�а� рабо�� � учре��ен�ях

��ра�оохранен�я бо�ее 16 �е�,

ус�е�н�� о��� �а�ус�а 2 офф�а�н-

�рое��о� 

Кузьма�Гольберг
Co-founder

СTO

ру�о�о���е�� �ом�ан�� IP3,

о��� ра�рабо��� с�о�н�х  IT

�ро�у��о� бо�ее 20 �е�

Наша�команда

Андрюшечкина�Татьяна
Техн�чес��� а�м�н�с�ра�ор

ра�рабо��а � �ехн�чес�ое

со�ро�о��ен�е LMS, он�а�н-

�ранс�я���

 

 

Нечаева�Татьяна
Про�раммн��

��ре��ор,ме�о��с�

ра�рабо��а �ро�рамм

обучен�я, ана�����а

эффе����нос�� обучен�я 



М� ��ем ��хо�� на �ор�ора���/���ен�о� ��я у�е��чен�я

�о��чес��а �ро�а� с�ое�о �ро�у��а (ру�о�о���е�� ���н��, у

�о�ор�х ес�� �рач� � �не�рена �е�еме����на . Но он�

не�о�о��н� �а� она рабо�ае�)

�

Что�нам�нужно,�что�мы
ищем?

�

М� ��ем �ар�неро� ��я мас��аб�ро�ан�я � ��хо�а на

�арубе�н�е р�н��



Контакты
+7(909)298-98-19

telemedprofi@mail.ru

http://telemedprofi.ru/



Напишите�нам�и�мы
предоставим�демо
доступ�нашей
платформы!


