










Перспективы внедрения продукта

• Достоинства в прозрачности отношений мерчанта и 
сервиса, сервис берет на себя экспертизу по привлечению 
клиентов и зарабатывает на этом;





Прогресс и текущий статус

• 2 подключенных витрины, есть первые заказы 

• Текущий статус – в  стадии развития



Дорожная карта (Road map)

• В ближайшее 6-12 месяцев планируется подключение к 
системе порядка 2000 товарно-сервисных предприятий.

• Проект в перспективе 1-2 года может занять 10% рынка. 
Ожидаемый доход инвестора может составить кратный рост 
за счет кратного роста компании.



Потребности проекта

• Для запуска / масштабирования проекта нужно привлечение 
достаточного количества сотрудников по работе с клиентами, 
для обработки и внесения данных по товарам и услугам 
подключаемых витрин магазинов, ТСП (товарно-сервисных 
предприятий), специалисты в сфере маркетинга, IT 
специалисты. 

• Ключевые требуемые ресурсы - кадровые ресурсы, помещение 
для работы сотрудников, техника для работы, связь, средства на 
представительские расходы.

• Готовы предложить долю в проекте.



Команда проекта

• Инициатор и основатель Карпов Игорь Владимирович:  20 
лет в IT, работа в проектах MySPACE, Роснефть, PSW.ru, CT 
Consult. ;

• Шевликов Артем Валентинович – специалист в области IT



Запрос  - оптимизация привлечения клиентов, внедрение 
системы лояльности, шаги к масшабированию.

Контакты:

• Карпов Игорь Владимирович

• igor.v.karpov@gmail.com

• +79645351331

• ru.market

mailto:igor.v.karpov@gmail.com

